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本社の新人研修にオブザーバーとし

て参加しました。

前門の虎(アプローチでうまくいくか)、

後門の狼(紹介がいただけるか)を学

べて感動しましナこ。新人の時から学ベ

てうらやましいですね。
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平成25年7月号(V01.11)不定期発行です。

ソニー生命保険株式会社
神戸ライフプランナーセンター神戸中央支社

エグゼクティブライフプランナー山本正明
〒650-0034神戸市中央区京町80 クリエイト神戸7F

tel078-333-1131 fa" 078-333-1130 携帯 090-9547-8493

E-mail: MASAAKI_YAMAMOTO@sonylife.C0卯

個人ホームページ: h廿P://masasan.com

さて問題です!考える人の右肘はどちらの足1

置いているでしょうか?(ロダン美術館にて)

答え(左足)

6月に行われた行事

6月2日~5日本社にて新人研修にオブザーバー参加

6月8日~14日フィラデルフィアにてMDRT世界大会出席

日本国土開発株式会社様営業部にて講演6月21日

ソニー生命神戸中央支社にて紹介入手講演6月27日

MDRT世界大会でフィラデルフィアに行きましナニ。

毎朝ロッキーロードをジョギングし、健全な1週

間でした。

「す方
奇跡について、ありえそうにないことぱかりで、奇跡を望むなんて人生のムダと呆れたこともありま
す。

ところが、周囲を眺め回してみると、確かに奇跡が起こったとしかいえないような結果を得ている人
が実際にいます。

そして、偶然や確立の問題に帰すことができない奇跡が、この世にはたくさん起きていることに思い
いたりました。

それは、一見すると、神の仕業としか考えられないような奇跡に違いありません。

しかし、それは当事者か、当事者に非常に近い人間が、その人に内在する能力によって引き寄せ
た、望んだとおりの結果である場合がほとんどです。

奇跡としか思えないことを達成する人には、3つの共通点があります。
1、自分を強く信じて疑わない心を持っている

2、成し遂げたいことを明確にしている

3、夢や目標を達成するためのシナリオを考え実行に移し、それを積み重ねている

言葉にしてしまうと、これだけのことです。

奇跡を起こす人は、たった3つのことを共通の土台にして、周囲の人があっと驚くような、゛奇跡的
な成果,を生み出します。

このわずか3つが、奇跡を引き寄せる非常に大きな共通の基盤になっているということです。

奇跡とは起こるのを待つものではありません。

奇跡とは偶然ではありません。

それは、自分にもともと備わった能力を目覚めさせることで自ら引き寄せ、あなたが起こすものです。

そして私は「奇跡の営業」という本を出版することになりました。(サンマーク出版より7月下旬ごろ)

ライランーιは ん力

ライフプランが変化すると必要な保障内容もまた変化します。

大切なご家族を守るためにも、定期的にライフプランの確認をしましょう

その他、近況などもお伝えいただけると嬉しく思います!

山本までメール、FAX、お電話にて、お気軽にご連絡ください

E-mail: MASAAKI_YAMAMOTO@sonylife.cojp

携帯 090-9547-8493 tel 078-333-1131 fax 078-333-1130
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